
 
 

 

CCuurrss::  
  TTRRAACCTTAAMMEENNTT  DD’’IIMMPPAAGGAATTSS  AA  LLAA  CCOOMMPPRRAAVVEENNDDAA  

IINNTTEERRNNAACCIIOONNAALL  
 

Àrea Comerç Exterior i Indústria 
 

OObbjjeeccttiiuuss  
Identificar i valorar els diferents sistemes 
per a minimitzar el risc d’impagament a les 
exportacions: informes, formes de 
pagament, reserva de domini, 
assegurances. Identificar i valorar els 
principals sistemes de resolució de 
conflictes a la compravenda internacional: 
negociació, jurisdicció i arbitratge comercial 
internacional. 

DDeessttiinnaattaarriiss  
Personal administratiu, comercial i financer 
d’empreses amb activitat internacional. 
Llicenciats i diplomats amb interès en la 
gestió financera del comerç internacional. 
 
DDaatteess  ii  hhoorraarrii  
10 i 12 de maig de 2010. 
De 15,30 a 19.30 h.  
 
DDuurraaddaa  
8 hores. 
 
PPoonneennttss  
Xavier Yúfera. 
Advocat i assessor en comerç 
internacional. 
 
AAmmbb  llaa  ccooll..llaabboorraacciióó  ddee  

 
  
CCeerrttiiffiiccaatt  
Es lliurarà certificat d'assistència. 
 
 
 
 
 
 

 
IInnssccrriippcciioonnss  ii  aauulleess  
Cambra Oficial de Comerç, Indústria i Navegació 
de Tortosa.  Cervantes, 7  
43500-TORTOSA    
Telf.  977441537 / Fax. 977444370 
Email: emontagut@cambratortosa.com 
 
La Cambra es reserva el dret de canviar les dades del curs i de, en cas 
de no comptar amb el número mínim d’inscrits, ajornar o anul·lar-lo. 
  

DDrreettss  dd’’iinnssccrriippcciióó  
150 € (documentació inclosa i aplicada la subvenció 
d’ACC1Ó i la Cambra de Comerç de Tortosa). 
 
Avantatge fiscal: Les activitats de formació donen dret a practicar una 
deducció del 5 % o el 10 %, en la quota íntegra (art. 36.1 Llei 43/1995). 

ÍÍnnddeexx  ddee  mmaattèèrriieess::  
 
1ª sessió:  “Prevenció d’impagaments a la 
compravenda internacional”.  
 

a) Informes comercials  i Assegurança de crèdit 
a la exportació. 

b) Incoterms i  Reserva de domini. 
c) Formes de cobrament segures i Garanties a 

primera demanda. 
d) Activitat : modificar un contracte de 

compravenda internacional per a minimitzar 
el risc d’impagament. 

 
2ª sessió  : “Solució dels conflictes derivats 
d’impagaments internacionals”. 
      

a) Negociació directa i indirecta (mediació). 
b) Jurisdicció als conflictes internacionals .  
c) Arbitratge comercial als conflictes 

internacionals. 
Activitat : modificar un contracte de compravenda 
internacional per tal d’evitar futurs problemes de 
execució judicial. 
 
 
 
 
 

 

CCuurrss::  
  TTRRAACCTTAAMMEENNTT  DD’’IIMMPPAAGGAATTSS  AA  LLAA  CCOOMMPPRRAAVVEENNDDAA  IINNTTEERRNNAACCIIOONNAALL  

  
FFUULLLL  DD''IINNSSCCRRIIPPCCIIÓÓ  

Nom i cognoms:..........................................................................Data naixement:.......................... 
Adreça:....................................................................................... D.N.I.:.......................................... 
CP i Població: .............................................................................Telèfon:....................................... 
Empresa: .................................................................................... N.I.F........................................... 
Adreça:................................................................... CP i Població:................................................. 
Telèfon: ..................................................................Fax:................................................................. 
Email:......................................................................Web:............................................................... 
Té coneixements de comerç exterior? Si o No 
Quin nivell té de la matèria: Ningun, Bàsic, Intermedi o Avançat 

 
Signatura i segell de l'empresa 


