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TORTOSA Redacció

El grup tonyinaire Balfegó està
estudiant ampliar el seu negoci
d’engreixament de tonyina roja a
un altre indret de la Mediterrània.
Així ho ha explicat un dels respon-
sables de l’empresa, Juanjo Navar-
ro. “La previsio és que entre un
període de dos a quatre anys pu-
guem ampliar la quota de captu-
ra, perquè la recuperació de l’es-
pècie està sent bona”, ha explicat,
“i la normativa catalana no ens
permet ampliar més les nostres
instal·lacions de l’Ametlla de
Mar; és a dir, no ens permet més
capacitat”. Així, malgrat que la vo-
luntat de l’empresa és mantindre
les instal·lacions de la costa ebrenca
“en la mesura del possible i ate-

nent al marc jurídic i el suport
institucional existent”, tampoc
descarten obrir unes altres instal·la-
cions. Amb tot, el responsable de
Balfegó no ha volgut avançar més
detalls d’aquesta operació.

Navarro ha fet aquestes declara-
cions després d’una jornada de
portes obertes a les instal·lacions de
Balfegó de l’Ametlla de Mar dime-
cres 27 de març i on han acudit
empresaris d’arreu del territori amb
l’objectiu de conèixer en directe els
projectes desenvolupats per aques-
ta companyia per impulsar el crei-
xement econòmic de l’empresa i
conciliar-lo amb la sostenibilitat de
la tonyina roja. 

Els empresaris, on també s’incloïa
una delegació de la Cambra de Co-
merç de Tortosa, han pogut conèi-

xer també els resultats de les mis-
sions comercials de Balfegó al sud-
est asiàtic i a Moscú. L’empresa ha
començat aquests viatges amb
l’objectiu de trobar nous mercats i
evitar, d’aquesta manera, la depen-
dència del mercat del Japó. I, se-
gons els han explicat, continuaran
en altres països per poder incre-
mentar la seua presència en altres
països internacionals. De fet, i se-
gons han explicat els responsables
de Balfegó a la delegació d’empre-
saris, el fet de diversificar els mer-
cats permetrà incrementar en un
50% la seua producció, tenint en
compte també que l’organisme en-
carregat de marcar les quotes a es-
cala internacional amplie la capaci-
tat de pesca dels tonyinaires de la
Cala.

Balfegó estudia ampliar el seu negoci
amb una altra planta al Mediterrani

EMPRESES El grup tonyinaire ha començat prospeccions comercials a Moscú

Una delegació de la Cambra de Comerç de Tortosa va visitar les instal·lacions de Balfegó. / CEDIDA
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Cursos

La Cambra Oficial de Comerç, Indústria i Navegació
de Tortosa i el Consell Comarcal del Baix Ebre pro-
mouen la formació continuada per contribuir al des-
envolupament socioeconòmic del territori, mitjançant
ENPE, la nova Escola de Negocis per a Empresaris.
Seu d'ENPE: Consell Comarcal del Baix Ebre. Carrer
Barcelona, 152. 43500 Tortosa. Tel. 977 445 308 -
Fax: 977 445 397. Adreça electrònica: enpe@baixe-
bre.cat Persona de contacte: Josep Miralles 
Cambra Oficial de Comerç, Indústria i Navegació
de Tortosa: Carrer Cervantes, 7. 43500 Tortosa.

Tel.977 441 537. Persona de contacte: Eva Monta-
gut .
Inscripcions: Per inscriure's a un dels cursos o tallers,
us heu de descarregar el full d'inscripció, omplir-lo i
enviar-lo per fax al 977 445 397 o per correu electrò-
nic a enpe@baixebre.cat

MINI-MBA: BUSINESS ESSENTIALS
Durada: 48 hores
Data: Dies 16, 23 i 30 de setembre i 7, 14, 21 i 28
d'octubre i 4 de novembre del 2011. 

Horari: De 9 a 13 i de 15 a 17 hores. 
Lloc: Consell Comarcal. c/ Barcelona, 152. Tortosa. 
Places: 15 places. Reserva per ordre d'inscripció. 
Impartit per: Universitat Rovira i Virgili. 
Resum: El Mini-MBA: Business essentials és un curs in-
tensiu d'extensió universitària de la Universitat Rovira i
Virgili que té com a finalitat proveir una base de co-
neixements sòlida i integrada de quatre àrees fona-
mentals de qualsevol organització: gerència, perso-
nes, finances i màrqueting.
Preu d’inscripció: 490 euros.

PROGRAMACIÓ ENPE 2011

Mini-MBA: Business essentials
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Del 2 al 6 d’octubre, la Cambra
de Comerç de Tortosa tornarà a
visitar Guinea Equatorial. L’objec-
tiu? Afavorir i reforçar la presència
d’empreses del territori i també
d’arreu de Catalunya en aquest
país del continent africà. Com en
les edicions anteriors, la delega-
ció d’empresaris visitarà les ciu-
tats de Malabo i Bata. De mo-
ment, i segons expliquen des de

la Cambra, ja hi ha inscrites set
empreses de tot Catalunya i de
diferents sectors econòmics. 

Aquest serà el quint cop que
l’ens cameral tortosí acompanye
les empreses del territori i de Ca-
talunya a Guinea Equatorial per-
què obren nous negocis en
aquest país que, segons defen-
sen, presenta moltes oportunitats
per a les empreses de Catalunya.
De fet, en l’última de les visites, ja
es va contractar un gerent que
dóna suport, des del país sud-afri-
cà, al grup d’exportació que la
Cambra i quatre empreses més
han creat al territori.

Totes aquelles empreses que
vulguen participar en la missió
comercial a Guinea de l’octubre
encara poden inscriure-s’hi a la
seu de la Cambra de Comerç de
Tortosa. 

Quint viatge per reforçar les
relacions comercials amb Guinea

CAMBRA De moment hi ha set empreses

Aquest serà el quint cop que la Cambra visita Guinea Equatorial.

Nova visita de la Cambra de
Comerç de Tortosa a Guinea
Equatorial. Serà del 2 al 6 d’oc-
tubre. De moment, hi ha set
empreses inscrites, però encara
hi ha temps per apuntar-s’hi.
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El seient Nuu, de l’empresa Gris-
verd, és un de les finalistes en els
Premis Delta de disseny industrial,
un dels de més prestigi i reconeixe-
ment de l’Estat espanyol en aques-
ta disciplina i que ja compleixen 34
edicions. Nuu és de la família dels
seients “senzills, còmodes i ele-
gants” que incorpora l’acer Corten

i el plàstic reciclat com a materials
principals. D’aquesta manera s’evi-
ten tractaments superficials protec-
tors i es redueix l’impacte ambien-
tal del producte. Està dissenyat per
l’estudi Nutcreatives i produït per
Grisverd.

D’altra banda, l’Ajuntament de
Torredembarra ha escollit Grisverd
com a proveïdor de mobiliari per al
seu municipi. 

Grisverd, finalista en els premis
Delta de disseny industrial

EMPRESES Torredembarra escull el mobiliari urbà

Aquest és el seient finalista als Premis Delta. / CEDIDA

Els negocis en l’era iPhone
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Que les noves tecnologies han re-
volucionat la manera d’entendre el
món i de funcionar és un fet més que
evident. I això suposa nous reptes per
a les empreses. Aquesta és una de les
idees que Lander Muruaga, consultor
d’usabilitat i arquitectura de la infor-
mació, va explicar davant empresaris
del territori en el curs Iniciació en l’ús
de l’iPhone, que es va fer dijous 21 de
juliol a la Cambra de Comerç de Tor-
tosa. “L’iPhone, com a precursor
dels mòbils intel·ligents, els smart-
phones, suposa un canvi de para-
digma”, comenta Muruaga, tot pun-
tualtizant quins són aquests canvis. En
primer lloc, en el consum d’informa-
ció. I per demostrar-ho, dóna una da-
da. “El 35% dels usuaris d’aquests
telèfons consulta el correu o les
xarxes socials abans de sortir del
llit”, continua Muruaga. En segon
lloc, que els mòbils intel·ligents tam-
bé han revolucionat la manera de co-
municar. 

Tot plegat presenta un repte per a
les empreses, però també una opor-

tunitat perquè en l’iPhone, i també
altres mòbils similars, tenen una eina
per “ajudar-los en la gestió empre-
sarial”. “A més, comprendre tot ai-
xò dóna unes pistes importants per
entendre la realitat actual i actuar
en conseqüència”, comenta Murua-
ga.

Durant el curs, que es repetirà a
l’octubre, Muruaga també va explicar
diferents aplicacions que els poden
ajudar en les tasques diàries. Com és

el cas, per exemple, de Dragon Dicta-
tion, una aplicació que transcriu di-
rectament les converses de veu per
després poder-ho enviar per correu
elctrònic, o Word Lens, que tradueix
els textos que hi ha a les imatges. 

El curs d’iniciació es va centrar en
l’iPhone perquè, explica Muruaga,
“és el precursor que ha marcat un
estàndard en la manera d’utilitzar
la telefonia mòbil i també les pan-
talles tàctils”.

Un curs de la Cambra de Comerç explica als empresaris del territori les potencialitats
del telèfon mòbil d’Apple per gestionar els seus negocis

El curs es va impartir a la seu de la Cambra de Comerç. / CEDIDA
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